
BRAND AMBASSADOR / 
AFFLIATE PORTALL

Herzlich willkommen!



Wir freuen uns darauf, mit dir den nächsten Schritt zu gehen
und dich als Markenbotschafter begrüßen zu dürfen. 

Auf den nächsten Seiten gehen wir detailliert auf das 
Affiliate-Portal und dessen Funktionen ein. 

Bitte lies die nächsten Seiten sorgfältig durch!

Liebe EngelsWimpernAmbassador



Um ins Affiliate Portal zu gelangen müsst ihr euch im
Benutzerkonto anmelden 

(Das Portal ist erst nach eurer Freischaltung sichtbar)



Wenn ihr erfolgreich freigeschaltet wurdet, dann 
seht ihr unter dem Button „Affiliate Portal“ die Seite so.

Darin findet ihr verschiedene Menüpunkte – also alles, was ihr braucht!



Affiliate-Links
Dies ist euer Vermittlungslink, den könnt ihr am besten auf Instagram für den Modus (Link Einfügen) benutzen,

denn da könnt ihr ihn schön tarnen, somit merkt niemand, dass es sich um einen Affiliate Link handelt. 

Mit dem Marketing Link Generator könnt ihr gezielt Produkte bewerben.
Beispiel ihr habt den Kleber Aurora in der Story, dann kopiert einfach den Shop Link in den Generator und die

Kunden kommen direkt zum Kleber und ihr generiert eine Einnahme.

Im nächsten Bild zeige ich euch Beispiele!



Hier hab ich euch ein paar Produkte generiert, 
das gute ist, ihr müsst sie nur einmal Generieren und habt sie immer zur hand!



Soziale Medien
Einer der effektivsten Wege, um Affiliate-Links zu teilen, ist über soziale Medien wie Instagram, Facebook oder TikTok. Ihr könnt eure Follower durch

Posts, Stories, Reels oder in BIO direkt auf Produkte oder auf der Webseite hinweisen und den Affiliate-Link einbinden.

Blogs, Onlineschulungen und Websites

YouTube und andere Videoplattformen
Durch das Erstellen von Videos, in denen Produkte vorgestellt oder getestet werden, können Affiliate-Links in der Videobeschreibung platziert werden.

Dies kann die Sichtbarkeit erhöhen und ist besonders nützlich, wenn der Markenbotschafter über eine aktive Community verfügt.

In Podcast-Episoden können Produkte erwähnt und Affiliate-Links in der Beschreibung oder auf der zugehörigen Website platziert werden. Dies bietet
eine weitere Plattform, um eine Zielgruppe zu erreichen.

Manchmal kann es auch effektiv sein, Affiliate-Links direkt an einzelne Personen oder Gruppen zu senden, etwa in privaten Nachrichten, wenn dies im
Kontext eines Gesprächs relevant ist.

Bei der Verwendung von Affiliate-Links ist es wichtig, Transparenz zu wahren und das Publikum darauf hinzuweisen, dass es
sich um Werbelinks handelt. Dies hilft, das Vertrauen des Publikums zu erhalten und entspricht den rechtlichen Anforderungen

in vielen Ländern.

Durch das Veröffentlichen von Blogbeiträgen, Onlineschulungen oder Artikeln auf einer eigenen Website können Affiliate-Links in den Inhalt integriert
werden. Dies bietet die Möglichkeit, ausführliche Produktreviews oder themenbezogene Inhalte zu erstellen, die den Link auf natürliche Weise

einbinden.

Podcasts

Direkte Kommunikation & Gruppen

Wo könnt ihr die Marketing Links einsetzen?



“Werbemittel”

Wir stellen euch Werbematerialien zur Verfügung.

Alle Updates dazu findet ihr in unserer Affiliate-Gruppe auf Telegram. Eure Ideen und Inspirationen
sind uns super wichtig, also zögert nicht, uns eure Vorschläge mitzuteilen. Gemeinsam schaffen wir

es, zielorientierte Werbemittel schnell und effektiv bereitzustellen. Freuen uns auf eure Ideen!



“Statistiken”

Dieser Punkt erklärt sich fast von selbst, wird aber der wichtigste Punkt für euch sein.



“Verweisdiagramme”

Hier werden dein Empfehlung optisch dargestellt,
nur eine nette Spielerei �



“Empfehlungen”

Hier könnt ihr sehen aus welchen Bestellungen (REFERENZ) eure Empfehlungen stammen,.
So könnt ihr alles transparent nachvollziehen.



“Empfehlungsbesuche”

Empfehlungsbesuche" bezeichnen die Anzahl der Personen, die über einen speziellen Link
(Partnerlink) auf eine Webseite kommen. Dies zeigt, wie erfolgreich eine Empfehlung war und

welche Inhalte die Besucher interessieren. Es hilft zu verstehen, welche Empfehlungen
besonders gut bei der Zielgruppe ankommen.



Ist der Haken gesetzt, bekommt ihr “nur” Shop Guthaben!
Ist der Haken nicht gesetzt, bekommt ihr Cash über PayPal!

Diese Einstellung könnt ihr jederzeit selbst ändern.

“Profileinstellungen”

Ein sehr wichtiger Punkt für euch, denn hier muss alles stimmen

Hier unbedingt die richtige PayPal Adresse
eingeben, sonst kann keine Auszahlung stattfinden



“Gutscheine”

Hier findet ihr euren persönlichen Gutschein-Code.
Diesen Gutscheincode gebt ihr eure Kunden, denn damit bekommt der Kunde 10% Rabatt und ihr 10% Gutschrift.

Diesen Gutschein könnt ihr beliebig ändern (muss von uns freigegeben werden)

Wählt klug!



Das war's auch schon, 
danke fürs Durchlesen!


